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VERTE MEDITERRANEE VERTE?
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Une impulsion donnée par la Région Sud dans le cadre d’une stratégie
de croissance « 100% climat » pour son territoire et ses entreprises et
de la promotion des relations économiques entre les deux rives de la
Méditerranée.
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Un programme pour accélérer le développement a linternational G+Ij NOtI’e am b|t|0 n
d’entreprises a fort potentiel, d’'une durée de 12 mois sur les Pays du
contour Méditerranéen (Tunisie, Algérie, Maroc, Turquie, Israél, Le Booster Méditerranée Verte vous permet de cibler un
Egypte, Espagne, Italie) en 3 phases : nouveau marché, de cerner les opportunités, de définir

une stratégie d’approche, pour vous développer de

1 Préparation - 2 Projection - 3 Pérennisation maniére durable sur un marché a potentiel.
Un procédé de sélection sous I’égide de la Région Sud associant les

opérateurs de la Team France Export Sud a destination des entreprises

championnes des secteurs d’activité suivants : ,
&] Notre méthode

Nouvelles mobilités, ville durable, transition écologique (eau-air-déchets),

transition énergétique (énergies décarbonées, smartgrids), architecture, Réunir les meilleurs acteurs publics et privés de

batiments et second-ceuvre, économie verte, gestion des risques I'accompagnement des entreprises, en partenariat avec la

. - I Team France Export Sud, pour vous proposer un
environnementaux, filiere mer (pisciculture, irrigation, aquaculture),

programme personnalisé, alliant la force du collectif, dédié
a votre développement sur un nouveau marché.

agrotech, produits de consommation issus d'industries raisonnées et

renouvelables (ex: cosmétiques et Food bio).
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Méditerranée

VERTE NOUVEAU MARCHE CIBLE EN 3 PHASES ™

Pérennisation
Transformer
et s’ancrer
sur le
marché visé

Projection

Développer
VOS
opportunités
commerciales




Booster LES ETAPES CLES DU BOOSTER TEAM

Méditerranée
VERTE

—EXPORT—

Warm Up : 1 journée de préparation @—\

collective en présentiel a Marseille pour
renforcer les compétences de I'entreprise

Prospection personnalisée :
Identification, sélection, approche des cibles

Conseil individualisé :

* Priorisation marchés sur 3 pays OU
Etude d’approche marché sur 1 pays
Définition de la stratégie de

Prise de rendez-vous
Appui logistique et opérationnel
Adaptation d’'un support si nécessaire

développement sur le marché ciblé

Suivi et plan post-mission : Ancrage dans le marché :

Suivant besoin :

* Appui réglementaire, juridique

* Enregistrement de produits

* Logistique (stock avancé sur marché ciblé), etc..

Suivi personnalisé sur 2 a 3 mois
Relance en langue locale
Restitution de la mission
Synthése et recommandations

SOLUTIONS TEAM FRANGE EXPORT
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Wrap Up : Event de cl6ture a Marseille

el

Retour d’expérience des entreprises participantes
au programme. Présentation du bilan consolidé

un
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Les étapes du Booster
DEVELOPPER TRANSFORMER

- VALIDER VOTRE

INSCRIPTION STRATEGIE DE VOS OPPORTUNITES &
DEVELOPPEMENT
BUSINESS S’ANCRER
Mai 2023 & Ao(t 2023 MARCHE ) o

Via les Conseillers et Chargés d’Affaires de la Sept - Novembre 2023 Décembre - Février 2023

Team France Export SUD P Reéalisation d’une mission de prospection sur le marché ciblé : Mars — Avril 2024
Priorisation de marchés cibles préparation d’un support de présentation, ciblage et approche Bilan, recommandations
ou des prospects, programme personnalisé de rendez-vous Suivi et plan d’action post-mission .
Stratégie approche marché Appui aux opérations sur le marché cible Poursuite des

actions d’ancrage

Définition et validation de la stratégie de sur le marché ciblé
développement sur le marché cible

2024
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Welel? A QUI S’ADRESSE LE PROGRAMME ? L1

Vous dirigez une PME ou une ETI a fort potentiel active dans les
secteurs précités, vous étes motivé pour vous développer sur un
nouveau marché et votre entreprise remplit les conditions suivantes :

Avoir une activité réguliére a Pexport (10% du CA réalisé a I'export ) et
souhaitant structurer une stratégie moyen / long-terme pour saisir des relais de
croissance sur un nouveau marché cible.

Développer un produit, un service ou une innovation dans les filiéres
nouvelles mobilités, ville durable, transition écologique (eau-air-déchets),
transition énergétique (énergies décarbonées, smartgrids), architecture,
batiments et second-ceuvre, économie verte, gestion des risques
environnementaux, filiere mer (pisciculture, irrigation, aquaculture),
agrotech, produits de consommation issus d'industries raisonnées et
renouvelables.

Disposer d’'un siege ou d'un établissement secondaire en région Provence-
Alpes-Cote d'Azur.

Etre en situation financiére saine et a jour de ses obligations fiscales et sociales.
Ne pas dépasser le seuil de 200 000 € d’aides publiques notifiées au titre du
régime de minimis sur les trois derniéres années.

Avoir un chiffre d’affaires supérieur a 2 M d'€, au moins 3 ans d’existence, 10-
15 collaborateurs minimum.

Sont exclues comme activités principales : les services financiers, les professions libérales,
les banques, les assurances, les sociétés de commerce et de négoce.

Une commission analysera attentivement le potentiel des candidats méme si
I’ensemble des critéres ne sont pas atteints stricto sensu.
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LE TARIF

Un programme bénéficiant d’'un soutien substantiel de la Région SUD
et de I'Etat

Un prix par entreprise de 5 000€ HT

5 0 00€ HT Un co(t total de 22 500€ HT par entreprise
avant prise en charge de pres de 80% du codt

par la Région Sud et par I'Etat

Vous étes motivé, doté d’ambition, pour développer votre
entreprise sur un nouveau marcheé

INTEGREZ DES A PRESENT LE PROGRAMME !



> Comment candidater
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Rejoignez une promotion de

10 entreprises !

Toutes sélectionnées pour leur haut
potentiel de développement et leur
forte ambition de conquérir un
nouveau marche!

CLIQUEZ POUR CANDIDATER

Date limite : 8 septembre 2023


https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSdg4mASwDzNtn1jX9VkcPhXwtcrIMlHS1owG6wXlRka7DMJ0w/viewform?usp=sf_link
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TEAN e
Vos interlocuteurs pour tout -
renseignement

Une équipe projet pilotée par votre conseiller international, responsable de I'organisation et de nos engagements
(planning, conformité des livrables...) et d’experts sectoriels de la Team France Export a I'étranger, présents sur
le terrain pour réaliser votre prestation.

Pilote du projet
Maxime BOUSSO
Coordinateur Team France Export Région Sud

Mail : maxime.bousso@businessfrance.fr

~

Bio : Aprés plusieurs expériences a [étranger,
Maxime a accompagné pendant 5 ans les PME-ETI
en région Provence-Alpes-Céte d'Azur. Il co-anime
aujourd’hui I'équipe des Conseillers Internationaux
Team France Export Sud.
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